Wie Sie Widerstande, Einwande und Attacken nutzen, nicht firchten!



Einwdnde, Attacken und
WiderstGnde sind das Salz in der
Suppe anwalltlichen Alltags.
Nicht denkbar sind Richter, die sich
alles gefallen lassen, Mitarbeiter,
die sich stets selbst motivieren,
Mandanten, die |hre Strategie
akzeptieren oder Kollegen, die
Ihnen freiwillig das Feld Uberlassen.
Durchsetzung ist das Gebot der
Stunde - bei gleichzeitiger
»Weichheit" und Empathie zu lhren
Gesprdchspartnern.

Vortrag: "Ein Nein ist eine Aufforderung zum Tanz"

Nutzen des Vortrags:
Durch diesen Vortrag erfahren Sie, wie Sie in schwierigen Situationen "der Boss" bleiben,
Einwdnde nutzen und Attacken neutralisieren kédnnen.

Gliederung des Vortrags:
* Anweisungen
*  Meldung die Kanzlei
* PDF-Anfahrtskizze an
* '"Vorchecking" des Mandantenbedarfs
* Kein ,,Nein" ohne L&sung
* Beschwerdemanagement
*  Umgang mit Honoraranfragen

Kosten:
Multiplikatoren (Anwaltvereine und Rechtsanwaltskammern) zahlen ein Staffelhonorar:

¢ 20 Teilnehmer oder weniger: 1000 € + USt.+ Reise + 1 Ubernachtung
e 21 -40 Personen: 1200 € + USt.+ Reise + 1 Ubernachtung
e 41 Personen und mehr: 1400 € + USt.+ Reise + 1 Ubernachtung

Der Preis fUr meine Vorirdge in Kanzleien ist abhdngig von der Anzahl der dazu gebuchten
Seminare. Er betragt mindestens 1000 Euro + MWSt (+ Reise + Ubernachtung).
Nicht-anwaltliche Organisationen und Unternehmen zahlen generell mehr.
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