"In der KUrze liegt die Wurze - |hr Vortragstraining

Seminarprogramm fur Ihre Kanzleischulung - bitte optimieren!



Anwaltliches Wissen, KOnnen
und Engagement gehdren
auf die Buhne!

Etwa 80 % der akfiv
akquirierenden Anwdlte jede
KanzleigréBe geben an,
Vortrdge zu Akquisezwecken
zu halten. Das ist kein Zufalll
Anwaltsvortrédge sind leicht
ZU lernen, einfach  zu
vermarkten und  vielfach
weiter zu verwerten.

Eine anwaltliche Prasentation
ist erst dann gut, wenn der
Zuhorer Uber sie begeistert
berichtef!

"In der KUrze liegt die WUrze" - Vorrede

Anwdlte sollten stets FUR Publikum, nicht VOR Publikum prdsentieren. Das gilt fir kleine
spontane Gesprdche und unerwartete Mandantenanfragen ebenso wie fir groBere Vortrdge
auf der Buhne.

Anwdlte prasentieren taglich, immer und oft, ohne sich darUber bewusst zu sein. Oft sind sie
Uberrascht, wenn es "soweit ist".

Sie Uben eine Prasentation mit Beamer, power-point und Fernbedienung, auch wenn Sie das
noch nie gemacht haben.

Sie lernen Details Uber den Einsatz elekironischer Medien sowie Uber Prinzipien visuell
gestitzter Prasentationen — auch in Kurzvortragen.

Sie erstellen im Seminar eine Checkliste fUr Kurzvorirdge und erleben, wie einfach es ist,
rhetorische Strategien auch in Monologen und Kurzmonologen kundenzentriert einzurichten.
Das Seminar trainiert Sie, sich kurz und verstdndlich auch fir Nicht-Juristen auszudricken. Es ist
Ubungsintensiv und pragmatisch am Arbeitsallfag von Anwdlten ausgelegt.

"In der KUrze liegt die Wurze" - Ziele

In diesem Seminar lernen / verbessern Sie,
e |hr Publikum durch Ihren Vortrag zu begeistern
* Fachvortrdge und fachliche Kurzmonologe laientauglich zu gestalten
¢ Kanzleiprdsentationen zu optimieren
* "small talk" strategisch (auch fUr die Akquisition) einzusetzen
* power-point'live on stage" zu benutzen
e '"gehirngerechte Prasentationen" vorzubereiten und durchzufGhren
e |hre geschriebenen und gesprochenen Texte zu "entrimpeln”
e "SAA" -sicheres Auftreten auch bei volliger Ahnungslosigkeit
* Visualisierungen sinnreich einzusetzen! ( "Bild stUtzt Wort", nicht umgekehrt! )
* |hre Leistung und Kompetenz - auch im "spontanen" Kurzmonolog -
herauszustellen



"In der Kurze liegt die Wurze" - Ziele

(Kurz-)Vortrage halten
Die Chemie zum Publikum muss stimmen — Wie stellt man sie here
Vorbereitung: Présentationstypen — und was sie brauchen
Die Sprache als Werkzeug I: Rhetorische Tipps und Tricks
Die Sprache als Werkzeug Il: Fragetechniken, KKP, Struktur vorgeben, Redebeitrdge
aufnehmen etfc
Visualisierungstechniken I: Das Bild stUtzt das Wort, nicht umgekehrt!
Visualisierungstechniken Il: Weniger ist mehr! Reduktfion auf Wesentliches
Power-Point I: Wie machen Sie gehirngerechte Folien?
Power-Point Il: Wie setzen Sie elektronische Medien sinnreich eine
Technikverliebtheit totet die Zuhorer!
Beamer, flip-chart, Meta-Plan, Folien, Notizzettel und ihre Indikationen

Die Kanzlei prdsentieren
In StUcken, nicht am StGck! Weniger ist mehr!
Neugierig machen — wie geht das?
Kanzleidaten nur, wenn der Horer sie bracht!
Perspektivwechsel und der Verzicht auf Angeberei
Das freundliche Informieren Uber die Gegenleistung (Honorar)

Small-talk trainieren
Positive Atmosphdre schaffen
Small-talk einleiten
Small-talk ausweiten
Small-talk beenden
Den Ball ,flach halten” — ,,downsizing*
Verbale und non-verbale "Spiegelung

Kurzmonologe effizient gestalten
Typische Kurzmonologe im Mandantengesprdch — und wie Sie sie wirzen
Typische Kurzmonologe im Verkaufsgespréch — und wie Sie sie wlrzen
Wenn Sie was von jemandem wollen - lassen Sie IHN reden ( Vom Dialog im Monolog
)
Kompetent wirken — nicht nur sein!
Gesprachsfuhrung in krisenhaften Gesprdchs- und Vortragssituationen
Einwdnde und Widerst&nde fordern, nicht firchten!

Die Juristensprache
Die Anwaltssprache ist nicht von vornherein fUr Nicht-Juristen versténdlich |
Hauptsachen in Hauptsatze! Passiv statt Aktiv!
Konkret statt abstrakt! Einfach statt tautologisch!
Positiv- statt Negativsprache! Deutsch statt auslandisch!
Verben statt Substantivel Klarheit statt Schwulst!



